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IMMOBILIEN

INTELLIGENTE




Drei Dinge sind an einem Geb ude zu beachten:

Johann Wolfgang von Goethe (1749-1832), Dt. Dichter

Stephan Sch fer, Jonas K ller Deutsche Immobilien-Experten, 2010.
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Klarer Fokus

Solidit t, Substanz und Wertbest ndigkeit:

Kaum eine Anlageform bietet so viel Sicherheit wie
Immobilien. Gerade in Zeiten, in denen viele Anleger
von Aktien, Zerti katen, Anleihen oder auch von Le-
bensversicherungen bitter entt uscht werden, zeigt
sich einmal mehr die Attraktivit t von Wohnimmo-
bilien. Denn Wohnen ist ein Grundbed rfnis und un-
terliegt keiner Konjunkturschw che. Die Wertstabi-
lit t, die Ertragschancen durch Mieteinnahmen, das
viel zu geringe Neubauvolumen und nicht zuletzt
die steuerlichen Aspekte machen eine Investition in
diesem Bereich fast schon zu einer P icht bung f r

sicherheitsorientierte Anleger.

Sinnvolle Alterssicherung durch Immobilien-Eigen-
tum. Um den Lebensstandard auch im Alter zu
sichern, ist private Altersvorsorge ein Kernthema der
individuellen Verm gensstruktur. Denn die beral-
terung unserer Gesellschaft sorgt f rimmer h here
Rentenbeitr ge bei steigender Ungewissheit ber
die eigenen, zuk nftigen Rentenbez ge. Dagegen
bieten private Mieteinnahmen bzw. die Partizipie-
rung an ertragreichen Immobiliengesch ften die

M glichkeiten einer attraktiven Zusatzrente , die -
unabh ngig von der unerfreulichen Rentenentwick-
lung - reelle Chancen auf stattliche und regelm ige

Einnahmener net.
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Eine Frage der Intelligenz

Einfach ist am schwersten. Zugegeben, unser

Gesch ftsmodell Immobilien deutlich unter Wert aus
Insolvenzen und Zwangsversteigerungen aufzukau-
fen und zu vermarkten, h rtsich einfach an istes
aber nur auf den ersten Blick. Die Kunst, g nstig ein-
zukaufen setzt voraus, ber einen m glichst guten
Markt berblick zu verf gen, um den optimalen Preis
f rein Objekt bieten zu k nnen ohne berboten
zu werden. Dazu geh ren ausgesprochen detaillierte
Kenntnisse  ber die betre ende Immobilie, den
entsprechenden Markt vor Ort und die Hintergr nde,
die zu der anstehenden Verwertung der Immobilie
gef hrthaben.

Genau so wichtig sind die richtigen Verbindungen:
Wir haben bundesweit Kontakt zu Insolvenzverwaltern
sowie zu Gl ubigerbanken, die uns vorrangig die zur
Versteigerung anstehenden Objekte o erieren oft
noch bevor sie in die herk mmliche Verwertung gehen.
Seit dem Jahr 2000 haben wir konsequent, stetig
und auf eigene Rechnung den Handel mit Immobilien
auf- und ausgebaut und nachhaltig in ein eigenes
Vertriebssystem investiert, auf dem unser heutiger
Erfolg zum gro en Teil basiert.

Unser einzigartiger Vorteil: Wir sind schneller,
systematischer, detailbesessener und gr ndlicher
als unsere Konkurrenz. Wir p egen eine einzigartige
tagesaktuelle Komplettliste bers mtliche deutsche
Zwangsversteigerungen mit allen relevanten
Informationen. Ein eigenes Mitarbeiterteam telefo-
niertt glich mit allen deutschen Amtsgerichten
und Gl ubigerbanken. Bei interessanten Objekten
wird das entsprechende Gutachten angefordert,
eingehend analysiert und bewertet. Kommt eine
Immobilie in die engere Auswabhl, pr fen wir es

im n chsten Schritt direkt vor Ort und nehmen es

kritisch in Augenschein.

Wir sind besser informiert, intelligenter vernetzt,
haben k rzere Entscheidungsprozesse und h here
Spielr ume als unsere Konkurrenten. Deshalb k n-
nen wir in k rzester Zeit ber An- und Verkauf von
Immobilien entscheiden und dabei chanchenreiche
Situationen erfolgreicher in gesch ftlichen Erfolg
umsetzen als unsere Mitbewerber. Kurz gesagt: Wir
haben uns spezialisiert auf einen Markt, den wir be-
herrschen und in dem uns niemand so schnell etwas
vormacht. Darauf sind wir brigens auch ein wenig
stolz denn unser Erfolg spricht einfach f rsich.











































